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ol_assen Sie lhre Kunden
Gutes Uber Sie sagen
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--Warum?

im Sl ..piecnen! b

-~ wihre Aussagen werden im Kopf des Kunden prinzipiell
angezweifelt

o'Papier ist geduldig”

od'Im Internet ist fast alles moglich und
alles kann behauptet werden."

w'Die Aussagen von Firmen sind alle austauschbar
und zu ahnlich."”
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wAufbau von Vertrauen durch positive Aussagen der Kunden

oDie Losung von gleichen und ahnlichen Problemen kann
aufgezeigt werden
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+wOAP Business One hat unsere
Erwartungen erfiillt und unsere Erfahr-
ungen sind positiv. Damit hat unsere
neue Tochter ein wirkungsvolles Instru-

ment an der Hand und ist anwendungs-

seitig fit fiir die weitere Zukunft. Alle

relevanten Kerngeschiftsprozesse wer-

den mit SAP Business One unterstiitzt”

Bernd-Gustel Goebel, IT-Leiter EBRO ARMATUREN
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