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Vortrag 
Uwe Hiltmann –  

Internet-Unternehmensberater  
 

„Der ConversionBOOSTER 
- So verwandeln Sie Besucher  

in handelnde Kunden!“ 
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1.  Besucherströme auf die Website  
2.  Klare Gestaltung 
3.  Verkaufstexte 
4.  Referenzen-Marketing 
5.  Schnelle Reaktion 
6.  „Web of Trust“ 
7.  Split-Tests 

ConversionBOOSTER - Inhalte 

= höhere Kaufrate 
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 Vertrauen = Basis für Conversion 

Vertrauen ist die Basis 
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RIESEN Besucherströme / Traffic –  
Leiten Sie Besucher auf die Website 
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RIESEN Besucherströme / Traffic –  
Leiten Sie Besucher auf die Website 

207 soziale 
Netzwerke 
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Gestaltung –  
Klares und einheitliches Design 
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Text –  
Umsatz- und gewinnfördernde „Verkaufs“texte 
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Referenzen-Marketing –  
„Lassen Sie Ihre Kunden Gutes über Sie sagen!“ 
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Geschwindigkeit –  
Schnell auf Kundenanfragen reagieren 
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Geschwindigkeit –  
Schnell auf Kundenanfragen reagieren 

30% mehr 
Kundenanfragen 
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„Web of Trust“ – Beispiel „Uwe Hiltmann“ 
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„Web of Trust“ 

Aufbau des „Web of Trust“ 
• schreiben Sie Artikel zu Ihrem Fachgebiet 
• schreiben Sie hilfreiche Anworten in Blogs/Foren 
• veröffentlichen Sie Videos mit Tipps und Tricks 
• geben Sie einen Newsletter mit hilfreichen  
   Informationen heraus, Archiv auf der Website 
• erstellen Sie Profile in den wichtigsten Social  
   Media Portalen und wenden Sie das o. g. dort an 

MACHEN SIE SICH SICHTBAR! 

 TUN SIE ES – JETZT! 
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Split-Tests –  
„Alles andere ist nur Zufall …“ 

Was macht ein Split-Test? 
• Variante A (Kontroll-Variante) 
• Variante B mit KLEINEN, aber DEUTLICHEN 
   Veränderungen 
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Split-Tests –  
„Alles andere ist nur Zufall …“ 

Was kann getestet werden? 
• Überschriften (siehe voriges Beispiel) 

• Kontaktformulare 
• Gestaltungen (siehe voriges Beispiel) 

• Traffic-Generatoren 
• Handlungsaufforderungen 
• Preise (Beispiel folgt …) 

… und … und … und 
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Split-Tests –  
„Alles andere ist nur Zufall …“ 
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Split-Tests –  
„Alles andere ist nur Zufall …“ 

Splittest-Ergebnis in der Zusammenfassung 
• E-Book wurde 18 Monate zu einem Preis von  
   19.70 verkauft 
• es wurden im Schnitt pro Monat 56 verkauft 
• Möglich gewesen wären 27 Euro (+7,30 EUR) 
• Möglich gewesen wären 133 Verkäufe (x 2,4) 
  

VERLUST über 18 Monate = 

44.838 Euro! 
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Kontaktinformationen 
 

Uwe Hiltmann 
Internet-Unternehmensberater 

… -kommunikation … -online- … -marketing- … 
Mariannenweg 48 

D-61348 Bad Homburg 
Tel.: 06172-495007 
Fax: 06172-495008 

Mobil: 0160-98946921 
Mail: uhi@hiltmann.net  

http://www.hiltmann.net  
 

======================================================= 
"ICH BRINGE SIE IN GOOGLE AUF DIE SEITE EINS!" 

Spezialist für UMSATZsteigernde Marketingkommunikation 
und suchmaschinenoptimiertes Internet-Design 

"MIT MIR WERDEN SIE GEFUNDEN! ICH BRINGE SIE AN DIE SPITZE!" 
======================================================= 

 

mailto:uhi@hiltmann.net
http://www.hiltmann.net/

