
Die 7 Wachstumshebel für  
Ihr Unternehmen 

 
 



Lebenszyklus 



1 und 2: Start-UP-Phase und 

Wachstumsphase  

In diesen Phasen sind NEUE Kunden der 

Hauptmotor des Wachstums 



Lebenszyklus 



3 Reife/Sättigungsphase 

Wie bekomme ich mein 

Unternehmen dazu, 

weiter zu wachsen ? 

 

 



Es gibt 7 Hebel, die Ihr 

Unternehmen wachsen lassen. 

1. Anzahl der Interessenten 

5. Brutto-Marge 

4. Durchschnittlicher Umsatz je Kauf 

3. Anzahl der Verkäufe je Jahr 

2. Umwandlungsrate/ Abschlussrate 

7. Kundenlebenszeit 

6. Anzahl der Empfehlungen 



Lebenszyklus 
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