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Zu wenig Testi JOINTVIARKETING

« Was kdnnen Sie
testen?

* Verkaufsgesprache
« Werbematerialien
 Werbebriefe
 Prasentationen

* Den Konigspfad
finden




Kein einzigartig
Verkaufsmerkm

e Wo sind Sie anders
als andere?

« Wo sind lhre
Starken?

e Was kbnnen Sie
besser?

JOINTMMARKETING




Keine erkennen di JOINTVMIARKETING

Geschaftspotentia

e Lebenswert eines
Kunden

e Zusatzverkaufe




Bediirfnisse til JOINTMIARKETING

« Was will der Kunde?

e Wo sind seine
Engpasse?

e Kenneich seine
aktuellen
Bedurfnisse?

e Nutzen erhdohen?




JOINTMMARKETING

Marketing = Markt machen

,Marketing ist
Denken und Handeln
aus Kundensicht*

Peter F. Drucker




Kooperieren Sielmit
anderen KundenkeSiZE)

JOINTMMARKETING

e Sinnvolle Erganzung
zu lhren Produkt oder
Dienstleistung




JOINTMMARKETING

Beispiele

Immobilienmakler Handwerker




Kein Marketingp JOINTMARKETING

* 90 % ohne
Planung

e Keln klares
Umsatzziel

* Endtermine
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* Aktivitaten- und Zeitplan fiir 3 Jahre

MaBnahmen 200... 200... 200...
Quartale Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4
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® Presse-Artikel ® o009 (@ ® (000 o0e @ ® (000 000 0
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® Wert-Promotion WI(Ww Wi W WIWIW| W|W
® Ausstellungen AA AA A AA AAIA A
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Kein systemat
Nachfassen

JOINTMMARKETING

50 % geben nach
dem ersten Kontakt
auf

e 65% nach dem
zweiten Kontakt

e 79.8% nach dem
dritten Kontakt

e 89.8% nach dem
vierten Kontakt




Erhéhen Sie dil JOINTMARKETING

Die ,,Wirk-Faktoren" besser erkennen und ,,neu behandeln*

Vorlaufzeit bis zur Auftragserteilung Ausfuhrung:

33% 3
kY Mittelfristig
G Langfristig




JOINTMMARKETING

Die ,,Wirk-Faktoren* besser erkennen und ,,neu behandeln*

Vorlaufzeit bis zur Auftragserteilung Kundenbindung:

Aktivitaten:

33% [zl > Keine

33% [IICLE I | > 1 bis 3 Jahre
33% [EIEIC I | > Dauerhaft




Weitere Infos = JOINTMARKETING



JOINTMMARKETING




7 wichtig(st)e(n) Marketingfehler

Sternstunde fur
Unternehmer

CONSULT

Dipl.-Betriebswirt
Christian GOrtz



