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JOINTMMARKETING

Was ist fur Sie die grofdte
Herausforderung im
Marketing?
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Kooperations-Marketing
(Joint Venture Marketing)
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Grundprinzip
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Arten (6 aus 15) JOINTMARKETING



\orteile JOINTMIARKETING
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Beispiele

Internetmarketingberater = Suchmaschinenspezialist
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Kooperieren Siemiit

* Wer hat noch Kontakt
zu lhrer Zielgruppe?

« Sinnvolle Erganzung
zu lhren Produkt oder
Dienstleistung

 Wo fliel3t Geld?

JOINTMARKETING




Wie finde ich: = JOINTMARKETING
Power-Partner? ’;?

Vermittler
(Joint-Venture
Broker)

Branchenbuch

Partner

Internet
(Google Ads)
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Weitere Infos JOINTMARKETING

@ www.marketingkooperationen-
das-buch.de

WORDPRESS

marketingprofi

f b k Mehr Umsatz durch Marketingkooperationen
dCeéDO0K. Christian Gortz
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