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Rating / Basel 11

Rating des Kredithehmers hat
Auswirkung auf die Hohe der
Eigenkapitalunterlegung von 8 % +/-

A\

Schuldendienstfahigkeit

zusatzlich Prufung der Liquiditat fur

Zinsen und Tilgung
Eigenkapitalunterlegung 8 %

Sicherheit

/ je besser die Sicherheit -
/ je besser die Konditionen
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Zinshohe

Risikokosten

Basiskosten

gutes Rating schlechtes Rating
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1. Informationsverdichtung

2. Schrltt > Sammeln der weichen Faktoren
Unternehmensziele Qualitative Fam

Personliche Ziele iIm Rating

Balance Berufs- und Privatieben

_’-\

Fuhrungsmethode

Kommu[ﬂtq\on derZiele'

Kundengund Llef"!_" streuung
Strategl che AusricHtling e
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2. Herausarbeitung Ihrer Ziele®
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Aktivitatenplan Umsatzpotenziale erschlief3en

Pos | Aktivitat zu erled. bis zu erledigen von Notiz

1 Analyse durchfithren: Welche Produkte wurden | 15.01.2007 Abteilung Vertrieb
von welchen Kunden in welcher Stiickzahl in
den letzten 12 Monaten gekauft?

2 Die Produkte aus Pos. 1 analysieren nach dem 15.01.2007 Controlling
glunstigsten Deckungsbeitrag.

3 Liste der Kunden erstellen, die Produkte aus 15.01.2007 Abteilung Vertrieb
Pos. 2 noch nicht kaufen.

4 Erstes Gesprach mit einem 10.01.2007 Geschaftsleitung
Marketingunternehmen liber geplante und
MarketingmaBnahmen fiihren Vertriebsleitung

5 Marketingunternehmen erstellt Konzept, wie 20.01.2007 Marketingunter-
der Bekanntheitsgrad der Produkte aus Pos. 2 nehmen
gesteigert werden kann

6 Erarbeitete MarketingmaBnahmen umsetzen 31.01.2007 | entsprechende
Abteilungen

7 Uberpriifen, ob MarketingmaBnahmen Wirkung | 15.02.2007 Controlling
zeigen

O \Willi Kreh Stduerberater
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3. Konzepterstellung
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4. Erstellung von Bankunterlagen
und Vorbereitung auf Gesprache
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4. Erstellung von Bankunterlagen

und Vorbereitung auf Gesprache

Jakob Mustermann e. K.
Ziel- und Strategiekonzept ab April 2007

Inhaltsverzeichnis Blatt
Vollstandigkeitserklarung

Bescheinigung

Auftrag und Auftragsdurchfuhrung

Rechtliche Verhaltnisse

Ziele

Strategie — Wie ich die Ziele erreichen werde
Kommunikation der Ziele

Anlagen 1
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5. Feinabgleich und Coaching
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Nach dem Rating ist vor dem Rating!

Denn... Rating- Ergebnlsse s‘md71 %
nlcht in Steln gemelﬁelt, AT

durch eine solide strateg'
Vorbereltung' o

Nur dadurch kommen Sle auf
Augenhohe mit Ihrer Bank!
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lﬂ:'Die Rating Chance - Windows Internet Explch IF

Wan 2.0 3Blog

T124161

6@3 - I@, http: e, dieratingchance, de fwp)f

oy b i€ Die Rating Chance

Seiten

Imprezssum
Wer wir zind
Blog Index

Blogroll

Eest Practice Blog
Elog-foderatoren
Coachingpool Mittelstand
Excellence-Blog

Job & Jow

LDOPcast Schimanski
Leadership Sculptor
Sternstunde far
Unternehmer
Suchmazchinen-Optimierung
in Bad Homburz und
Referenzen-ilarketing®
Wohlerleben Elog

Unsere Webseiten

EBank5trategieBerater

ﬁ Startseite (M~ [5] Feeds (1) -

Die Rating Chance

auf Augenhohe mit lhrem Banker

Juli 1B, 2007 c) Y

3\5\&

Die Entwicklung bis zu Basel I
Abagelegt unter: Rating, Bank - 16 Jul 2007

Eine Kurze Darstellung der Entwicklungsstufen zu Basel I*
Die Schlagworte der einzelnen Stufen sind: S\

Sicherheit
Schuldendisnstiahigkeit ) e

Rating -
B S
Sicherheit ( \
le besser die Sicherheit \
Weiter lesen .
Kommentare (0)

uli 6, 2007 \ll

Bonitatsbewertung als Chance nutzen!
Abgelegt unter: Rating, Bank, verhandlung, Strategie - 06 Jul 2007

Eine wichtige Rolle bei der Bonitatsbewertung spielen zudem die sogenannten gualitativen
Faktoren. Dazu gehidren die betriehlichen Planungs- und Kontrollsysteme, aber auch dig
Positionierung des Unternehmens in seinem Markt, Erhebliches Gewicht hat auch der *Faktor
Mensch™, der sich in der Unternehmerpersanlichkeit ..

Wiaitaer lrsan

|Fertig

#istart| | 5} @ ) | 49 wir - Nutengskentralle ... | B3] v ams 2007-09-20

j [ X ILiveSearch

géa Drucken
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Suche

|
Suchen |

Kategorien

Banlk

Blog
Coaching
Delegieren

E FiZi,
Fiihrung
Image

IT

Planung
Prozesze
Rating
Strategie
Weranstaltung
Werhandlung
Ziele

Aktuelle Beitrige

LT @[ @ mtermet

” @ Die Rating Chance - ...
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/ Beratungsbrief abonnieren
Unser 12-teiliger Beratungsbrief soll Thnen
Instrumente an die Hand geben, weiterhin au
Augenhéhe mit Ihrer Bank zu verhandeln - in
guten wie in schlechten Zeiten.

Firma: | |
Anrede: |Bitte auswéhlenj
Titel: | |
Vorname™®: | |

Sehr geehrter Herr Mustermann, Machname™: | |

wie wird ein Steuerberater zum BankStrategieBerater? Eine Frage, die mir oft gestellt Strasse™: | |

wird. Wahrend meiner Arbeit mit kleinen und mittelgroBen Unternehmen im Laufe von

uber 30 Jahren wurde mir eines deutlich: Banken verlangen von den Unternehmern PLZ™: | |

immer mehr. Die Zeiten, in denen Kredite aufgrund einer langjahrigen Zusammenarbeit .

oder wegen der Uberzeugenden Art des Inhabers vergeben wurden, sind langst Ort™: | |

vorbei. Basel II Rating, komplexe Fragen zu Unternehmensstrategie und -fuhrung - Mail* | |

sowie das regelmaBige Anfordern von Unterlagen gehdren sicher auch bei Thnen S

mittlerweile zum Alltag mit Threr Bank.

Wie reagieren Sie darauf? Beratungsbrief abonnieren |

Dieser 12-teilige Beratunagsbrief soll Ihnen Instrumente an die Hand geben, weiterhin

auf Augenhdhe mit IThrer Bank zu verhandeln - in guten wie in schlechten Zeiten.

Dabei winsche ich Thnen viel Erfolg!

Herzlich

Willi Kreh

Naor BanlCrratonicoRaoratror
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Profound Industry information l”'( . e,.t

Nachfolgeregelung — unbeliebtes,
aber wichtiges Thema

Rating — wenig Erfahrung -
mit weichen Faktoren -

Bankgesprach:
Funf Erfolgsfaktoren
fur Unternehmer
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http://www.banklounge.de/index.php?id=14
http://www.business-wissen.de/de/

Vielen Dank fur Ihre
Aufmerksamkeit! '
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