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... mit den praxisorientierten Werkzeugen für den Mittelstand

Erreichen Sie JEDES Unternehmensziel ...
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[ Methodenwissen

Studium Fertigungstechnik, RWTH Aachen 

Promotion Regelungstechnik, RWTH Aachen 

Dipl. Consultant, St. Galler Business School, CH

[ Praxiserfahrung im Mittelstand

9 Jahre internationale Industrie-/Prozessautomation

- Inbetriebnahme-Ingenieur

- technischer Vertrieb, Neukundenvertrieb

- zuletzt Geschäftsleiter Auto Ident, Vertrieb & Marketing weltweit, 100 Mitarbeiter

4 Jahre internationale Alleingeschäftsführertätigkeit Software

- Entwicklung, 70 Mitarbeiter, u.a. Internettechnologien

- Vertrieb & Service & Kooperationen

[ Dr. Hellmann Unternehmerberatung e.K. & Coll. 
Strategie- und Vertriebsentwicklung als Partnernetzwerk

� ausgewählte Partner für alle Fragestellungen, nur Unternehmer

� langjährige, vertrauensvolle Zusammenarbeit

� virtuelles Team mit ca. 300 Unternehmern

Kurzvorstellung kompakt: Stratege

3 gescheiterte Nachfolgeregelungen
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� langfristige Gewinnsicherung

� geringere Zinskosten für Fremdkapital
(Basel II)

� Nachfolgeregelung aufbauen

� Innerhalb der Familie

� Angestellte � Unternehmer

� Unternehmenswert verdoppeln

� Vermeidung von „natürlichen“ 
Wachstumsschmerzen und
Früherkennung Handlungsbedarf

� Mitarbeiter begeistern und binden

Wozu nutzt Ihnen eine Strategie?
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Worum geht es? 2/4

1 im Vergleich zum Wettbewerb

1 Standort bestimmen

2 Ziel bestimmen (diesig)

3 Wind/Strömung bestimmen: los geht‘s

4 Ziel/Wind/Strömung ständig beobachten

SegelnKompakt
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Worum geht es? 3/4: „Steuern“ Sie zum Erfolg

1 im Vergleich zum Wettbewerb

1 Standort bestimmen

2 Ziel bestimmen (diesig)

3 Wind/Strömung bestimmen: los geht‘s

4 Ziel/Wind/Strömung ständig 
beobachten

SegelnKompakt

Analyse

im Vergleich zum Wettbewerb

Entwicklung (Zukunft oft im Dunkeln)

Umsetzungsfahrplan

„Wartungsvertrag“
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Fokussierte Kraft ergibt Zusatzmotivation 

(„Musketier-Prinzip“)

Vorher

Was passiert, wenn Sie nichts 
weiter tun?

Nachher
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Auf Lorbeeren ausgeruht

Nichts bleibt von alleine wie es ist! 

Entropieerhaltung!
Tagesgeschäft frisst auf

W
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n
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Zeit

„Wartungsvertrag“
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Liegt die Zukunft im Dunkeln?

Jetzt wird‘s 

Hellmann!
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Vielen Dank für Ihr Interesse

Dr.-Ing. Karl-Heinz Hellmann
Dipl. Consultant

StrategieKompakt
Dr. Hellmann 
Unternehmerberater e.K.& Coll.
Huberweg 32b
69198 Schriesheim

khh@strategiekompakt.de
www.strategiekompakt.de

Tel: 06203 931372
Fax: 01803 5518 69198
Mobil: 0171 911 3744


